Mehr Pro-Kopf-Umsatz

Wie sieht’s mit lhrem Umsatz aus?

Zielgruppe

Quereinsteiger/innen, Aushilfen und
Auszubildende im Verkauf

Inhalte des Verkaufstrainings

Das erfolgreiche Verkaufsgesprach

o

® Die richtige Koérpersprache
® Fachgerechtes Verpacken
o

Verkostung

Vorteile fiir Sie
Sie lernen im Seminar, wie Sie

® eine Verkaufsatmosphare fiir Zusatzverkaufe schaffen,
® den Bedienungsablauf optimieren.

Sie trainieren praxisnah in unserem neuen Verkaufs-
Schulungsraum mit Brotregal und Theke zentral in Bochum.

Mittwoch

18. April 2012
09:00-13:00 Uhr

Referentin

Eva-Maria Lingemann
Verkaufsexpertin und -trainerin im
Backerhandwerk

Ihre Investition

95 €* pro Person fiir Innungs-, Schulvereins- und
ERFA-Mitglieder des BIV Westfalen-Lippe.

115 €* pro Person fir alle anderen, *alle Preise
zzgl. 19% MwsSt. Bei mehreren Personen aus ei-
nem Betrieb werden Staffelpreise gewéhrt.

Veranstaltungsort

Backerinnungs-Verband Westfalen-Lippe
Bergstr. 79 - 81 ¢ 44791 Bochum

Tel: 0234/51 65 91-12
Fax: 0234/51 65 91-22 o

E-Mail: schmuecker@biv-wl.de [GARD)
Internet: www.biv-wl.de

Anmeldung zum Seminar ,Mehr Pro-Kopf-Umsatz“, 18.04.2012, bequem per Fax an 0234/51 65 91-22

Anrede: O Herr / O Frau Betrieb:

Vorname: StraBe:

Nachname: PLZ: Ort:
Telefon: E-Mail:

Weitere O Herr Vorname, OHerr Vorname,
Teilnehmer: [ Frau Nachname: OFrau  Nachname:

Sparen Sie bei der Seminargebiihr! Infos unter www.biv-wl.de/bildungsscheck BILDUNGS

Stand 07.12.2011

Anderungen vorbehalten.



